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Kjellberg — Powering Industrial Cutting

Du bist vertriebsstark, technisch affin und moéchtest international etwas bewegen?
Bei Kjellberg gestaltest du aktiv den Marktausbau in der Benelux-Region.

Zu deinen Aufgaben gehoren:

» Aufbau und Weiterentwicklung eines starken Handler- und Distributoren-Netzwerks

* Vertrieb und Promotion von Plasma- und SchweilRlésungen auf Top-Niveau

Erstellung von Jahresplanen, Umsatzzielen und Wachstumsstrategien

* Organisation von Messen, Demos und Kundenbesuchen

Begleitung von Produkteinfihrungen im Markt
Reisetatigkeit (60-70%)

Du passt zu uns, wenn du:

» erfahrener Sales-Profi im Bereich Schweilen/Schneiden
oder Industrie bist

» sehr gutes Netzwerk bei Handlern und Fachdistributoren
vorweisen kannst

* selbststandig, zielorientiert und kommunikationsstark und

* sicher im Prasentieren technischer Lésungen bist
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Das bieten wir:

Internationale Position mit viel Eigenverantwortung
* Homeoffice
« starkes, innovatives Markenunternehmen

* enge Zusammenarbeit mit dem Headquarter in Deutschland

Rahmenbedingungen:

» Sprachen: Niederlandisch & Englisch (Deutsch oder Franzdsisch von Vorteil)
* Flhrerschein Klasse B

* Reisebereitschaft inkl. Besuche in Finsterwalde

Kontakt

Kjellberg Customer Success GmbH

Hans Makkinga | Business Development

Oscar-Kjellberg-Strafie 20 | 03238 Finsterwalde

Mobil: +49 170 980 8981 | bewerbung@kjellberg.de | www.kjellberg.de
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