
Kjellberg – Powering Industrial Cutting

Ben jij een commerciële professional met technische kennis en wil je internationaal echt 
verschil maken?
Bij Kjellberg bouw je actief mee aan de uitbreiding van onze marktpositie in de Benelux.
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Jouw verantwoordelijkheden

•	 Opbouwen en verder uitbouwen van een sterk netwerk van dealers en distributiepartners

•	 Actief verkopen en promoten van hoogwaardige plasma- en lasoplossingen

•	 Opstellen van jaarplannen, omzetdoelstellingen en groeistrategieën

•	 Organiseren van beurzen, demonstraties en klantbezoeken

•	 Begeleiden van productintroducties in de markt

•	 Reizen binnen de regio 60 tot 70 procent

Jouw profiel
•	

•	 Ruime ervaring in sales binnen lassen, snijden  
of industriële techniek

•	 Zelfstandig, resultaatgericht en communicatief sterk

•	 Sterk netwerk bij dealers en gespecialiseerde distributeurs

•	 Zeker en overtuigend in het presenteren van technische oplossingen
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Contact
Kjellberg Customer Success GmbH  
Hans Makkinga | Business Development 
Oscar-Kjellberg-Straße 20 | 03238 Finsterwalde
Mobil: +49 170 980 8981 | bewerbung@kjellberg.de | www.kjellberg.de
Copyright © 2026 Kjellberg Finsterwalde

Wat wij bieden

•	 Een internationale functie met veel eigen verantwoordelijkheid

•	 Mogelijkheid tot thuiswerken

•	 Een sterk en innovatief merk

•	 Nauwe samenwerking met het hoofdkantoor in Duitsland

Vereisten

•	 Talen Nederlands en Engels verplicht. Duits of Frans is een plus

•	 Rijbewijs B

•	 Bereidheid om te reizen inclusief bezoeken aan Finsterwalde
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